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1. Sebutkan dan jelaskan model pembayaran yang umum digunakan dalam Affiliate 

Marketing. 

2. Apa perbedaan antara model Pay Per Sale, Pay Per Click, dan Pay Per Lead? 

3. Mengapa beberapa program afiliasi lebih memilih menggunakan model Pay Per Sale 

dibandingkan model lainnya? 

4. Apa saja jenis-jenis Affiliate Marketing yang umum digunakan? 

5. Bagaimana cara influencer memanfaatkan Affiliate Marketing untuk mendapatkan 

penghasilan? 

6. Mengapa pemasaran berbasis ulasan produk menjadi efektif dalam Affiliate Marketing? 

7. Bagaimana cara memilih produk yang tepat untuk dipromosikan dalam Affiliate 

Marketing? 

8. Mengapa penting bagi afiliasi untuk memahami audiens mereka dalam menjalankan 

Affiliate Marketing? 

9. Apa manfaat menggunakan SEO dalam konten Affiliate Marketing? 

10. Sebutkan beberapa strategi untuk membangun kepercayaan audiens terhadap produk 

afiliasi. 

11. Apa saja tantangan yang sering dihadapi oleh afiliasi dalam menjalankan Affiliate 

Marketing? 

12. Mengapa persaingan dalam Affiliate Marketing bisa menjadi tantangan tersendiri bagi 

pemasar? 

13. Bagaimana cara afiliasi mengatasi keterbatasan kontrol terhadap produk yang mereka 

promosikan? 

14. Sebutkan beberapa alat bantu yang umum digunakan dalam Affiliate Marketing. 

15. Bagaimana Google Analytics dapat membantu dalam pelacakan performa kampanye 

afiliasi? 

 



JAWAB: 

 

1. Model pembayaran yang umum dalam pemasaran afiliasi terdiri dari tiga jenis: 

• Pembayaran per penjualan (PPS), afiliasi mendapatkan imbalan jika 

penjualan terjadi melalui tautan mereka. 

• Pembayaran per klik (PPC), afiliasi menerima bayaran setiap kali tautan afiliasi 

mereka diklik tanpa memerlukan pembelian. 

• Pembayaran per prospek (PPL), afiliasi mendapatkan komisi saat pengunjung 

melakukan tindakan tertentu seperti mendaftar, mengisi formulir, atau 

berlangganan buletin, meskipun tidak melakukan pembelian produk. 

Refrensi: https://dealls.com/pengembangan-karir/affiliate-marketing-adalah 

 

2. Perbedaan antara model Pay Per Sale, Pay Per Click, dan Pay Per Lead adalah: 

• PPS memberikan imbalan kepada afiliasi hanya saat terjadi penjualan. 

• PPC memberikan pembayaran berdasarkan jumlah klik pada tautan afiliasi 

tanpa mempedulikan apakah terjadi penjualan. 

• PPL memberikan imbalan berdasarkan tindakan dari prospek, seperti pendaftaran 

atau pengisian informasi yang tidak selalu berujung pada pembelian. 

Refrensi:https://sahabat.pegadaian.co.id/artikel/investasi/konsep-dasar-affiliate-

marketing-dan-cara-menjadi-afiliator 

 

3. Program afiliasi memilih pendekatan Pay Per Sale karena sistem ini menawarkan 

dorongan yang signifikan bagi afiliasi untuk meningkatkan penjualan yang sebenarnya, 

sehingga pengiklan hanya memberikan komisi untuk hasil yang secara langsung 

menguntungkan, menjadikannya lebih efektif dalam hal pengeluaran iklan. 

Refrensi: https://nextdigital.co.id/pay-per-sale-adalah/ 

 

4. Jenis-jenis Affiliate Marketing yang umum digunakan adalah: 

• Pay Per Sale 

• Pay Per Click 

• Pay Per Lead 
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• Cost Per Mille (CPM) yang membayar per seribu tayangan iklan. 

Refrensi: https://ecomobi.com/id/model-pembayaran-affiliate-marketing/ 

 

5. Influencer memanfaatkan Pemasaran Afiliasi dengan mengiklankan barang 

melalui konten seperti video, artikel, dan review di platform media sosial atau blog 

mereka. Mereka mengaplikasikan tautan afiliasi sehingga setiap kali ada klik 

atau transaksi yang dilakukan oleh audiens mereka, akan menghasilkan komisi. 

Refrensi: https://idwebhost.com/blog/pay-per-lead/ 

 

6. Pemasaran yang didasarkan pada testimonial produk terbukti berhasil karena 

ulasan menyajikan bukti kepercayaan masyarakat dan mendukung calon konsumen dalam 

mengambil keputusan, membangun keyakinan terhadap barang yang dipasarkan, sehingga 

meningkatkan kemungkinan transaksi melalui tautan afiliasi. 

Refrensi:https://sahabat.pegadaian.co.id/artikel/investasi/konsep-dasar-affiliate-

marketing-dan-cara-menjadi-afiliator 

 

7. Menentukan barang yang sesuai dalam Pemasaran Afiliasi dilakukan dengan mengenali 

keperluan dan ketertarikan pendengar, memilih barang yang berkualitas dan berhubungan, 

serta yang memberikan komisi yang menarik agar usaha promosi lebih efisien dan 

hasilnya maksimal. 

Refrensi:https://sahabat.pegadaian.co.id/artikel/investasi/konsep-dasar-affiliate-

marketing-dan-cara-menjadi-afiliator 

 

8. Memahami target audiens sangat penting agar afiliasi bisa menyesuaikan isi dan saran 

produk sesuai dengan ketertarikan serta tantangan yang dihadapi oleh audiens, yang 

membuat promosi menjadi lebih terasa pribadi dan dipercaya, berpotensi meningkatkan 

angka konversi. 

Refrensi:https://sahabat.pegadaian.co.id/artikel/investasi/konsep-dasar-affiliate-

marketing-dan-cara-menjadi-afiliator 
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9. Kelebihan SEO dalam konten Pemasaran Afiliasi adalah memperbaiki posisi konten 

di dalam mesin pencari yang berujung pada peningkatan traffic alami, meningkatkan 

kemungkinan pengunjung mengeklik tautan afiliasi dan memperbesar potensi pendapatan 

afiliasi. 

Refrensi:https://sahabat.pegadaian.co.id/artikel/investasi/konsep-dasar-affiliate-

marketing-dan-cara-menjadi-afiliator 

 

10. Strategi membangun kepercayaan audiens terhadap produk afiliasi meliputi: 

• Memberikan ulasan jujur dan transparan. 

• Menghadirkan bukti sosial seperti testimoni. 

• Menyediakan konten berkualitas dan bermanfaat. 

Refrensi:https://sahabat.pegadaian.co.id/artikel/investasi/konsep-dasar-affiliate-

marketing-dan-cara-menjadi-afiliator 

 

11. Tantangan yang dihadapi dalam pemasaran afiliasi mencakup kompetisi yang sangat 

sengit dengan afiliasi lain, mempertahankan lalu lintas dan tingkat konversi, serta adanya 

batasan dalam penguasaan produk yang dipasarkan, sehingga afiliasi perlu hati-hati 

dalam memilih produk dan mitra. 

Refrensi: https://ecomobi.com/id/model-pembayaran-affiliate-marketing/ 

 

12. Persaingan yang ketat di dalam Pemasaran Afiliasi menghadirkan 

rintangan karena sejumlah afiliasi menawarkan produk yang sama, yang bisa 

mengurangi keuntungan dan membutuhkan pendekatan pemasaran yang 

lebih inovatif dan efisien agar tetap terdepan. 

Refrensi: https://ecomobi.com/id/model-pembayaran-affiliate-marketing/ 

 

13. Untuk mengatasi keterbatasan kontrol produk, afiliasi dapat: 

• Memilih produk berkualitas dari merchant terpercaya. 

• Membangun hubungan baik dengan merchant. 

• Fokus pada membangun kepercayaan dan reputasi melalui konten yang informatif. 
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Refrensi: https://sahabat.pegadaian.co.id/artikel/investasi/konsep-dasar-affiliate-

marketing-dan-cara-menjadi-afiliator 

 

14. Perangkat umum yang digunakan dalam Pemasaran Afiliasi mencakup situs afiliasi seperti 

Amazon Associates, alat analisis seperti Google Analytics, serta perangkat lunak untuk 

mengelola tautan afiliasi dan memantau komisi. 

Refrensi: https://ecomobi.com/id/model-pembayaran-affiliate-marketing/ 

 

15. Google Analytics mendukung pemantauan kinerja kampanye afiliasi dengan menawarkan 

informasi seperti total pengunjung, interaksi dengan tautan afiliasi, asal trafik, rasio 

konversi, dan pola perilaku pengguna, memungkinkan afiliasi untuk menyempurnakan 

pendekatan mereka dan meningkatkan efektivitas kampanye. 

Refrensi: https://ecomobi.com/id/model-pembayaran-affiliate-marketing/ 
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