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Pengertian Affiliate
Marketing

Affiliate Marketing adalah metode pemasaran
digital di mana seseorang mempromosikan produk
atau layanan milik perusahaan dan mendapatkan
komisi ketika terjadi tindakan tertentu, seperti
Klik, pendaftaran, atau pembelian. Menurut
Gramedia, sistem ini menghubungkan perusahaan
dengan afiliasi yang membantu memperluas
jangkauan promosi melalui konten, media sosial,
atau platform lainnya. Model ini dinilai fleksibel
karena bisa dilakukan oleh siapa saja dan dapat
menjadi sumber penghasilan tambahan dengan
memanfaatkan aktivitas online sehari-hari.
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How Do

 Affiliate Marketers

Get Paid?

Model Pembayaran

Pay-Per-Sale

(PPS)
Menurut Gramedia, ada 3 sistem

utama:
e Pay Per Sale (PPS) yaitu Komisi
ay-Per-Click
’ y(ipcf muncul ketika terjadi pembelian.

e Pay Per Click (PPC) yaitu Bayaran
perdasarkan jumlah klik.
e Pay Per Lead (PPL) yaitu Komisi

Pay-Per-Lead
(PPL) saat pengguna melakukan tindakan

awal (daftar, 1si formulir, dll).




Perbedaan PPS, PPC, PPL

e PPS: Berbasis transaksi. Risiko

kecil bagi merchant.

e PPC: Berbasis k

e PPL: Berbasis tindakan awal (lead).

Ik. Cocok untuk

peningkatan trafik.

Dipakal untuk pengumpulan data.

el

Fay-per-sala /(FPS/)

Pay-per-lead /([ FPLY
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Mengapa Banyak
Program Memilih PPS

Banyak program afiliasi memilih sistem Pay
Per Sale (PPS) karena metode ini paling
aman bagi perusahaan. Komisi hanya
diberikan ketika benar-benar  terjadi
penjualan, sehingga risiko kerugian jauh
ebih kecil. Selain itu, model ini memastikan
pahwa setiap afiliasi memberikan kontribusi
nyata terhadap omzet, bukan sekadar
mendatangkan klik atau kunjungan. Bagi
merchant, PPS dianggap lebih efisien dan
langsung menunjukkan hasil yang “dapat
diukur.




Jenis-)enis Affiliate
Marketing

Afiliasi berbasis konten (artikel,

pDlog, review).
nfluencer affiliate.

Kupon/promo diskon.

~mail marketing.

Situs
perbandingan/rekomendasi
produk.
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Cara Influencer
Mendapat Penghasilan

Influencer biasanya membuat konten yang
terasa lebih personal, seperti review,
unboxing, atau rekomendasi produk. Link
afiliasi mereka ditempatkan di bio, caption,
atau deskripsi video. Pendapatan muncul
ketika followers melakukan klik atau
pembelian, karena kepercayaan audiens
menjadi faktor utama yang mendorong
konversi.




Mengapa Ulasan
Produk Efektif

Ulasan produk dianggap efektif karena
pembeli bisa melihat pengalaman
nyata, bukan sekadar promosi. Review

yang disampaikan secara jujur lebih
mudah menumbuhkan kepercayaan,
apalagi konsumen saat ini cenderung
mengandalkan pendapat pengguna lain
sebelum memutuskan membeli
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{epercayaaanltu Mahal
Tapi Bisa Dibangun
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Strategi Membangun
Kepercayaan Audiens

Kepercayaan audiens dapat dibangun dengan
memberikan ulasan yang jujur dan tidak berlebihan.
Pengalaman pribadi juga membantu Kkarena
membuat promosi terasa lebih nyata. Bukti visual,
seperti foto atau video, memperkuat Kkeyakinan
audiens terhadap produk. Selain itu, bersikap
terbuka  mengenai  penggunaan link  afiliasi
menunjukkan profesionalisme. Yang terpenting, pilih
produk yang benar-benar relevan agar rekomendasi
terasa wajar dan tidak memaksa.




Tantangan dalam
Affiliate Marketing

e Persaingan tingqgi yaitu banyak afiliasi
mempromosikan produk yang sama.

e Perubahan algoritma yaitu jangkauan konten bisa

perubah sewaktu-waktu.

e Komisi kecil yaitu beberapa produk menawarkan

produk dan pengiriman di luar kendali afiliasi.
e Sulit membangun kepercayaan yaitu audiens butuh
waktu untuk yakin pada rekomendasi.
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Komisi yang tidak besar. —
« Ketergantungan pada merchant vyaitu kualitas D | -




Mengatasi Keterbatasan
Kontrol Produk

u e Pilih merchant terpercaya yaitu mengurangi

risiko masalah pada kualitas dan pengiriman.

e Berikan informasi jujur yaitu membuat audiens
tetap percaya meskipun ada kekurangan
produk.

e Berbagi pengalaman pribadi yaitu memberi
gambaran nyata tentang penggunaan produk.

e Respon komentar audiens yaitu membantu
A menjelaskan hal yang tidak bisa dikontrol
langsung.

e Hindari klaim berlebihan vyaitu mencegah
kekecewaan audiens jika hasil tidak sesuai
harapan.



Alat Bantu dalam
Affiliate Marketing

e Google Analytics yaitu melacak trafik dan melihat
performa halaman.

e Dashboard afiliasi yaitu memantau klik, konversi,
dan komisi secara real time.

e Bitly / Rebrandly yaitu memperpendek dan
merapikan link afiliasi.

e SEO tools yaitu membantu mencari kata kunci
agar konten mudah ditemukan.

e Canva yaitu membuat visual promosi agar lebih
menarik.




Kesimpulan

Affiliate Marketing menjadi salah satu strategi pemasaran
digital yang efektif karena bisa dijalankan oleh siapa saja dan
memberikan keuntungan bagi afiliasi maupun merchant.
Keberhasilannya sangat dipengaruhi oleh pemilihan produk
yang tepat, pemahaman terhadap audiens, serta penggunaan
alat bantu seperti SEO dan Google Analytics. Tantangan
seperti persaingan, perubahan algoritma, dan keterbatasan
kontrol produk dapat diatasi dengan konten yang jujur,
pengalaman pribadi, serta kerja sama dengan merchant yang
terpercaya. Dengan strategi yang tepat, Affiliate Marketing
mampu menghasilkan konversi dan pendapatan yang stabil.
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