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Menurut jurnal yang berjudul penerapan bisnis model kanvas dalam penentuan rencana
manajemen usaha kedelai edamame goreng melihat prospek usaha makanan ringan ke depan
yang cukup menjanjikan dan tingginya persaingan serta berbagai permasalahan yang dihadapi,
maka perlu dilakukan penelitian model bisnis usaha edamame goreng. Tujuan perencanaan
bisnis model kanvas adalah untuk mengetahui perencanaan model bisnis terbaik usaha
edamame goreng apabila diterapkan sebagai teknologi tepat guna diindustri atau umkm (usaha
mikro kecil menengah) persaingan bisnis semakin berat dan ketat, setiap perusahaan selalu
dituntut untuk berkembang. Salah satu cara yang digunakan perusahaan atau pelaku usaha
untuk dapat bersaing dan berkembang adalah menciptakan strategi — strategi yang baru. Namun
strategi itu sendiri tidaklah cukup, perusahaan harus punya model bisnis yang kuat dan baik
serta tepat pada perusahaan miliknya. Business model canvas (bmc) memiliki keunggulan
dalam analisis model bisnis yaitu mampu mengambarkan secara sederhana dan menyeluruh
terhadap kondisi suatu perusahaan saat ini berdasarkan segmen konsumen, value yang
ditawarkan, jalur penawaran nilai, hubungan dengan pelangan, aliran pendapatan, aset vital,
mitra kerja sama, serta struktur biaya yang dimiliki. Persaingan usaha yang sangat tinggi
tentunya memacu semangat pelaku usaha untuk lebih meningkatkan produktivitas maupun
sistem yang telah dimiliki

Komponen-komponen  bisnis dalam model bisnis awal ini kemudian  diuji
kesesuaiannya sehingga diperoleh  perubahan-perubahan untuk perbaikan komponen-
komponen model bisnis kanvas berdasarkan masukan-masukan yang ada. Tahapan dalam
perancangan komponen-komponen dalam model bisnis kanvas untuk produk edamame goreng
setelah penyusunan hipotesis awal adalah pengujian hipotesis dan verifikasi model bisnis.
Metode penelitian deskriptif digunakan untuk memperoleh gambaran informasi, penjelasan,
dan kondisi yang berkaitan Penerapan Bisnis Model Kanvas dalam Penentuan Rencana.
Langkah pertama yang dilakukan dalam model bisnis kanvas adalah membuat hipotesis awal
kemudian dikonfirmasikan kepada konsumen secara langsung dan tidak langsung (on line).



