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Izin mengumpulkan hasil analisis jurnal 

Jurnal ini berjudul “ Penerapan Bisnis Model Kanvas Dalam Penentuan Rencana Manajemen 

Usaha Kedelai Edamame Goreng”. Jurnal ini ditulis oleh Novitha Herawati, Triana Lindriati, 

Ida Bagus Suryaningrat dari Program Studi Magister Teknologi Agroindustri, Fakultas 

Teknologi Pertanian, Universitas Jember. Pada penelitian ini metode yang dilakukan adalah 

metode deskriptif dengan pendekatan studi kasus.  Objek penelitian dalam jurnal ini adalah 

usaha edamame goreng. Tujuan perencanaan bisnis model kanvas adalah untuk mengetahui 

perencanaan model bisnis terbaik usaha edamame goreng apabila diterapkan sebagai 

teknologi tepat guna di industri atau UMKM (Usaha Mikro Kecil Menengah). Salah satu 

strategi pengusaha dalam menghadapi persaingan usaha adalah dengan pemilihan model 

bisnis yang tepat, salah satunya itu Business Model Canvas ( BMC ).Business Model Canvas 

(BMC) memiliki keunggulan dalam analisis model bisnis yaitu mampu mengambarkan secara 

sederhana dan menyeluruh terhadap kondisi suatu perusahaan saat ini berdasarkan segmen 

konsumen, value yang ditawarkan, jalur penawaran nilai, hubungan dengan pelangan, aliran 

pendapatan, aset vital, mitra kerja sama, serta struktur biaya yang . 

 

Business Model Canvas (BMC) sendiri memiliki sembilan elemen yang penting dalam 

membantu mengidentifikasikan model bisnis yaitu customer segments (segmen pelanggan), 

value propositions (proposisi nilai), channels (jaringan), customer relationships (hubungan 

pelanggan), revenue streams (arus pendapatan), key resources (sumber daya kunci), key 

activities (aktivitas kunci), key partnerships (mitra kunci), dan cost structure (struktur biaya). 

Setelah dilakukan penelitian didapatkan hasil yaitu Perencanaan model bisnis terbaik usaha 

edamame goreng terletak pada komponen value proposition pada model bisnis kanvas adalah 

renyah, alami, kemasan berstiker, dan penggunaan minyak goreng yang baik. Komponen 

customer segment adalah pembeli seluruh wilayah Kabupaten Jember, pria dan wanita pada 

rentang usia di atas 20 tahun dengan penghasilan menengah ke atas. Komponen revenue 

stream adalah penjualan produk edamame goreng, penjualan minyak yang tidak terpakai, 

penjualan kulit edamame kepada peternak. Selain itu, komponen channels yang digunakan 



pada usaha edamame goreng adalah direct selling dan retailer di lingkungan Kabupaten 

Jember 


