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Introduction :
       Annisa Nathania 	 	 	     2153053040 	

Diah Widianingsih	 	 	 2113053171
Laela Nur Vazrriyah		 2113053186
Winda Eriska 	 	 	        2113053079






Llatar belakangan 

Kaos kaki merupakan salah satu bisnis yang bergerak pada sektor fashion,
segmen pasar yang dituju dari bisnis kaos kaki ini adalah masyarakat umum
dengan segala rentang usia dari mulai anak-anak hingga orang dewasa.
Bisnis kaos kaki ini merupakan bisnis yang cukup banyak peminatnya, karena
semua orang pasti menggunakan kaos kaki untuk disetiap aktivitasnya
khususnya pada saat bekerja, sekolah, kuliah, ataupun berpergian. Oleh
karena itu, bisnis ini menjadi cukup potensial dikarenakan tidak sedikit
kalangan masyarakat yang menggunakan kaos kaki
Alasan kami memlih menjual produk ini adalah karena usaha ini tidak terlalu
memberatkan kami sebagai mahasiswi. Usaha ini kami menggunakan sistem
dropshipper. Keuntungan menjual produk ini adalah kami mengeluarkan
modal yang tidak terlalu besar sehingga sangat terjangkau bagi kami dan
mempunyai keuntungan yang sangat menjanjikan. 



Gambaran usaha



Nama Produk  : Kaos Kaki
Jenis Produk  : FashioN

Nama Toko  :
@urneedstobe_jendeuk

(Instagram) 





Aspek pemasaran 

  1. Segmentasi pasar
 2. Targeting
 3. Segmentasi 
 Positioning 

Strategi
pemasaran







* produck
Produk yang akan kami jual yaitu  kaos kaki dengan berbagai motif
* Price 
Harga yang kami tetapkan adalah Rp 6.000 
* Place
Usaha kami urneedstobe_jendeuk dikembangkan melalui sistem digital
menggunakan sistem Pre-Order
* Promotion
Usaha kami menggunakan promosi social media seperti Instagram,
whatsapp dsb



Aspek keuangan

Kebutuhan dana untuk modal awal usaha ini
sekitar kurang lebih Rp. 150.000 ribu rupiah.
Selain itu, kebutuhan dana ini keluar diawal
memulai usaha. Kami menggunakan sistem Pre-
Order  Jadi kami akan memesan sesuai dengan
jumlah peminatannya. 
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Terima kasih 


